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Der Internationale Provisionsvertrag wird verwendet, wenn ein Unternehmen (Geschaftsherr)
eine natiirliche oder juristische Person (Kommissiondr) mit dem Verkauf von Erzeugnissen
oder Dienstleistungen in einem ausldandischen Markt beauftragt. In diesem Vertrag bietet der
Kommissionar die Produkte potenziellen Kunden in einem zugeordneten Gebiet
(normalerweise ein Land) an und seine Vergiitung besteht einzig und allein in einer Provision,
die als Prozentsatz der getatigten und dem Geschéftsherrn tatsachlich bezahlten Verkaufe
festgesetzt wird.

AUF DER EINEN SEITE:

......................... [Firma des Unternehmens], mit Sitz in ..................... [StrafSe, Stadt und Land] und
Identifikations-/Steuernummer ........cccccoeueene. , vertreten durch ...,
[Name und Nachname, Position] (nachfolgend ,der Geschéaftsherr®),

UND AUF DER ANDEREN SEITE:

Alternative A [Wenn der Kommissiondr eine natiirliche Person und Selbststéindiger ist].
Herr/Frau ..ccooceveeeeeeeiveeeennns , volljahrig, .....cccoovverennnnnn. , [Berufsbezeichnung], mit Wohnsitz in
..................... [Strafe, Stadt und Land] und Steuernummer ........................ , im eigenen Namen
und aus eigenem Interesse handelnd (nachfolgend ,der Kommissionar®).

Alternative B [Wenn der Kommissiondr ein Unternehmen ist].

......................... [Firmenbezeichnung], mit Sitz in .................. [Strafe, Stadt und Land] und

Identifikations-/Steuernummer .......ccccccevveeeennne , vertreten durch oo,
[Vorname und Nachnamen, Position] (nachfolgend der ,,Kommissionar”).

Beide Parteien erkennen sich gegenseitig die Vertragsfahigkeit an und vereinbaren Folgendes:
1. VERTRAGSGEGENSTAND

Der Geschaftsherr beauftragt den Kommissiondr mit der Bewerbung und dem Verkauf:

Alternative A. Der nachfolgend beschriebenen Erzeugnisse: ......ccoeveeeveecieeeecciieeeeecieeeenn,
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Alternative B. Der in Anlage 1 zu diesem Vertrag aufgefiihrten Erzeugnisse.

2. GEBIET UND EXKLUSIVITAT

Das dem Kommissionar vom Geschaftsherrn fiir die Bewerbung und den Verkauf der Erzeugnisse
zugeordnete Gebietist .........ccovveeeeeeee. [Gebiet: Land oder Ldnder, Regionen etc.].

Alternative A. Der Geschaftsherr Ubertrdgt dem Kommissionar das exklusive Recht auf
Bewerbung und Verkauf der Erzeugnisse im zugeordneten Gebiet. Der Kommissionar hat
Anspruch auf die in Paragraph 3 dieses Vertrags festgesetzte Provision fir alle Verkaufe, die er
wahrend der Laufzeit dieses Vertrags im zugeordneten Gebiet téatigt.

Alternative B. Der Geschaftsherr ibertragt dem Kommissionar das exklusive Recht auf Bewerbung
und Verkauf der Erzeugnisse im zugeordneten Gebiet. Der Geschaftsherr ist jedoch berechtigt,
ohne die Vermittlung des Kommissionars direkt mit Kunden, die sich im Gebiet befinden, zu
verhandeln, sofern er den Kommissionar liber die besagten Vereinbarungen informiert. In diesen
Fallen hat der Kommissionar Anspruch auf eine Provision von ........ [Prozentsatz angeben;
normalerweise 50% der in Paragraph 3 dieses Vertrages festgesetzten Provision).

Alternative C. Der Geschaftsherr kann Dritten, seien es natdrliche oder juristische Personen, das
Recht einrdumen, seine Erzeugnisse im Gebiet zu bewerben und zu verkaufen. Der
Kommissionar hat keinen Anspruch auf eine Provision fiir den so erzielten Umsatz.

3. BERECHNUNG DER PROVISION

Der Geschaftsfiihrer verpflichtet sich, dem Kommissionar als Vergitung fiir seine erbrachten
Leistungen eine Provision von ...... % [Provision angeben, normalerweise zwischen 5 % und 10 %
des Werts der durchgefiihrten Verkdufe] zu zahlen. Der Prozentsatz der in diesem Paragraphen
festgesetzten Provision kann von den Vertragsparteien nur im gegenseitigen Einvernehmen und
schriftlich geandert werden.

Die Hohe der Provision wird berechnet auf der Grundlage:

Alternative A. Des Nettowerts der Verkdufe, das heiRt, des Rechnungspreises der vom
Kommissionar verkauften Erzeugnisse, und zwar ohne Beriicksichtigung der Zusatzkosten
(Verpackung, Transport und Versicherung) oder Steuern, sofern diese Kosten und Steuern in der
Rechnung gesondert aufgefiihrt werden.

Alternative B. Des Rechnungspreises der vom Kommissionar verkauften Erzeugnisse, inklusive
der Zusatzkosten (Verpackung, Transport und Versicherung), aber exklusive Steuern.

Das ist ein Muster mit 2 der 8 Seiten des Internationaler Provisionsvertrag.
Um mehr Infos zu diesem Vertrag zu sehen, bitte hier klicken:

# INTERNATIONALER PROVISIONSVERTRAG
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NUTZUNGSANLEITUNG

Die vom Rechtsexpertenteam von Global Negotiator erstellten Vertrage decken alle
relevanten Aspekte ab, die in den verschiedenen Arten von Geschaften zwischen
Unternehmen verhandelt und vereinbart werden. Bei der Verwendung dieser Vertrage sollten
jedoch eine Reihe von Empfehlungen berlicksichtigt werden, die fir alle Vertrage gelten. Sie
werden nachfolgend in dieser Nutzungsanleitung dargelegt.

DATUM

Das Datum des Inkrafttretens des Vertrags ist das im Kopfteil stehende, wie es in den letzten
Absatzen des Vertrags vor den Unterschriften erwdhnt wird (Dieser Vertrag tritt an dem in
seinem Kopfteil angegebenen Datum in Kraft).

In einigen Vertragen -zum Beispiel im Liefervertrag- wird das Datum des Inkrafttretens auch
in einer der Klauseln erwdhnt. Um in diesen Fallen Abweichungen zu vermeiden, ist zu
Uberpriifen, dass die beiden eingefligten Termine sowohl im Kopfteil als auch in der
entsprechenden Klausel gleich sind.

VERTRAGSPARTEIEN
Auf der ersten Seite des Vertrags sind die kompletten Daten der Vertragsparteien einfiigen:

e Wenn die Vertragspartei ein Unternehmen ist, sind die folgenden Daten einzufiigen:
registrierter Name, Art der Gesellschaft (mit begrenzter Haftung, Aktiengesellschaft, etc.)
vollstandige Anschrift, Registerdaten und Steuernummer.

e Wenn die Vertragspartei eine natirliche Person ist, die als unabhangiger Selbststandiger
arbeitet (zum Beispiel ein Handelsvertreter), sind die folgenden Daten einzufligen:
vollstandiger Name, Beruf, Anschrift und Steuernummer.

VERTRAGSBESTIMMUNGEN
Klauseln mit verschiedenen Alternativen: Wahl der giinstigsten

Bei den wichtigsten Klauseln jedes Vertrags (Exklusivitat, Zahlungsweise, Entschadigungen,
anwendbares Recht und Losung von Konflikten, etc.) werden verschiedene Textalternativen
vorgeschlagen, so dass man die beste fir jede Situation auswéahlen kann. Deshalb muss der
Benutzer, bevor er den Vertrag der anderen Partei aushandigt, die Alternativen, die er fir
seine Interessen am geeignetsten halt, auswahlen und die lbrigen streichen.

Klauseln mit Leerstellen zum Ausfiillen

In mehreren Vertragsklauseln gibt es Leerstellen, die mit Auslassungspunkten (............. )
gekennzeichnet sind und die vom Benutzer mit Text auszufiillen sind. Nach den
Auslassungspunkten stehen in eckigen Klammern die Daten und Erklarungen fir das Einfligen
des Textes.



e Wenn der Text in den eckigen Klammern in gerader Schrift ist, (die gleiche wie die im
Vertrag) und durch "," oder das Wort , oder” abgetrennt ist, muss der Benutzer eine der
angebotenen Optionen wahlen.

Beispiel einer Leerstelle (........ ) mit zu wahlenden Optionen in eckigen Klammern:

Bei Bestellungen, die vor Ablauf dieses Vertrages entgegengenommen werden und zu
Verkaufen innerhalb von ......... [1, 2, 3, 6] Monaten fiihren, hat der Handelsvertreter Anspruch
auf die entsprechende Provision. In diesem Fall muss der Benutzer zwischen den Optionen 1,
2, 3 oder 6 Monaten wahlen und eine von ihnen in die mit Auslassungspunkten (........... )
gekennzeichnete Leerstelle einfligen.

e Wenn der Text in den eckigen Klammern in kursiver Schrift ist, muss der Benutzer die
verlangten Daten einfligen und den Text in den eckigen Klammern entfernen.

Beispiel einer Leerstelle (........ ) mit einzufigendem Text:

Die Parteien sind sich einig darliber, ihre Rechtsstreitigkeiten den Vorschriften (ber
Schlichtungen und Schiedsverfahren der Internationalen Handelskammer zu unterwerfen und
durch einen oder mehrere Schlichter entscheiden zu lassen, die im Einklang mit diesen
Vorschriften bestellt werden. Der Schiedsort ist ......................... [Stadt und Land]". In diesem
Fall muss der Benutzer in die Leerstelle (........... ) die gewlinschte Stadt und Land fir das
Schiedsverfahren einfiigen und den Text in eckigen Klammern [Stadt und Land] entfernen.

Zustellungsklauseln

Manchmal kann es vorkommen, dass die offizielle Anschrift einer Vertragspartei, die zu Beginn
des Vertrags steht, sich von der unterscheidet, die fur die Beziehungen zwischen den
Vertragsparteien wahrend der Laufzeit des Vertrags verwendet wird. In diesen Féllen ist es
angebracht, am Ende des Vertrags eine Zustellungsklausel einzufiigen.

Beispiel einer Zustellungsklausel:

Mitteilungen. - Fir die Erfullung ihrer Verpflichtungen legen die Parteien als
Zustellungsanschriften im Rahmen dieses Vertrags fest:

-Vertragspartei L ..ooviiieeeeiiiiieeeieeeeeeeeeeeeeeeeeee e [volisténdige Anschrift einfligen].
-Vertragspartei 2 .o [vollstdndige Anschrift einfligen].
ANLAGEN

Die Vertrage enthalten Anlagen, die sich auf die Klauseln beziehen, in denen sie erwahnt
werden. Bei den Anlagen werden allgemein gebrauchliche Formate verwendet. Der Benutzer
muss daher diese Formate sowie die in ihnen enthaltenen Inhalte seiner besonderen Situation
anpassen.

UNTERSCHRIFTEN
Unterzeichnende Personen

Personen, die den Vertrag im Namen des Unternehmens unterzeichnen, missen dazu
ermachtigt sein, und zwar am besten durch eine Vollmachtsurkunde. Unter der



Vertragsunterschrift muss neben dem vollstandigen Namen der Person auch das Amt stehen,
das sie im Unternehmen innehat. Wenn eine der unterzeichnenden Vertragsparteien eine
natirliche Person ist (zum Beispiel ein Handelsvertreter im Handelsvertretervertrag) muss es
natlrlich die Person selbst sein, die den Vertrag unterzeichnet.

Die Gesetzgebung einiger Lander verlangt fiir die Gultigkeit der Vertrage, dass sie vor Zeugen
oder einem oOffentlichen Notar unterzeichnet werden. Deshalb ist es vor Unterzeichnung des
Vertrags sinnvoll, sich tGber die Anforderungen in jedem Land zu informieren.

Ort und Datum der Unterschrift

Normalerweise werden die Vertrage von beiden Parteien am gleichen Datum und Ort
unterzeichnet. Bei internationalen Vertragen ist es allerdings wegen der physischen
Entfernungen Ublich, dass eine der Parteien an einem anderen Ort und Datum unterzeichnet.
In diesem Vertrag sind beide Alternativen vorgesehen, so dass man die fir jede Situation
angemessenste auswahlen kann.

Anzahl der Ausfertigungen

Es ist Ublich, dass zwei Originalausfertigungen des Vertrags ausgestellt werden, wobei jede
Vertragspartei eine von ihnen erhdlt. Aber es kann auch noétig sein, mehr Ausfertigungen
auszustellen. Das einzige, was man daflir tun muss, ist, die Anzahl der ausgestellten
Ausfertigungen ausdricklich in dem Absatz verwenden, wer Zweck am Ende des Vertrags steht
(Und zum Zeichen ihrer Zustimmung zu allen Vertragsbestimmungen unterzeichnen beide
Vertragsparteien diesen Vertragin .... Ausfertigungen, die gleichermallen als Originale gelten).

ALLGEMEINE EMPFEHLUNGEN

Die Vertragsparteien missen alle Blatter des Vertrags, einschlieBlich der Anlagen,
unterzeichnen, damit sie giltig sind. Es empfiehlt sich, einen Kugelschreiber oder Filler
(niemals Bleistift) mit einer anderen Farbe als schwarz (zum Beispiel blau) zu verwenden, so
dass es einfacher ist, die Originale von den Kopien zu unterscheiden.

Es ist ratsam, wenn auch nicht zwingend, im Vertrag stehende Geldbetrdge sowie
Prozentanteile sowohl in Zahlen als auch Buchstaben zu schreiben; naturlich miissen beide
Betrdge genau gleich sein. AuBerdem ist die Wahrung zu nennen, auf die sich die Geldbetrage
beziehen. Deshalb ist es ratsam, die Wahrungskiirzel der ISO-Norm in GroRRbuchstaben (EUR
fiir den Euro, USD fir den Dollar, GBP das britische Pfund, JPY fur den japanischen Yen, etc.)
zu schreiben - (die Kiirzel anderer Wahrungen kénnen auf der Website www.oanda.com in
Erfahrung gebracht werden).

Nachdem die angemessensten Alternativen fir jede Klausel ausgewahlt und die Leerstellen
ausgefullt worden sind, muss man den Vertrag noch einmal vollstandig Gberpriifen, um
UberflUssige Absatze zu streichen und Fehler zu korrigieren.



VERTRAGE FUR DAS INTERNATIONALE UNTERNEHMEN

* Internationaler Kaufvertrag » [ntermediary Contract for Trade Operations
» Internationaler Vertriebsvertrag » International Franchise Contract

+ Internationaler Handelsvertretervertrag ¢ International Services Agreement

+ Internationaler Vertretungsvertrag » [nternational Consulting Agreement

* Internationaler Joint Venture Vertrag « International License Contract

» Internationaler Liefervertrag * Pack 7 Internationale Vertrage (Basic)

+ [nternationaler Herstellungsvertrag * Pack 12 Internationale Vertridge (Premium)
» Vertriebsvertrag  Vertraulichkeitsvereinbarung

» Handelsvertretervertrag » Services Contract

» Vertretungsvertrag ¢ Consulting Contract

* Provisionsvertrag * Technology Transfer Agreement

» Joint Venture Vertrag » Franchise Contract

» Liefervertrag * Pack 4 Handelsvertriage (Basic)

» Herstellungsvertrag » Pack 8 Handelsvertrdge (Premium)

¢ Distribution Contract China » Confidentiality Contract China

» Agency Contract China « Memorandum of Understanding for Distribution
+ Commission Contract China Contract China

* Supply Contract China ¢ Memorandum of Understanding for Joint Venture
* OEM Manufacturing Contract China China

» Letter Enclosing Contract for Signature » Letter of Intent for International Sale

+ Letter Proposing Amendments to Contract » Letter of Intent for International Distribution
+ Letter Proposing Variation of Contract « Letter of Intent for International Joint Venture
s Letter Terminating Contract on Breach » Pack 3 Letters of Intent

« Letter Terminating Contract on Notice
» Pack 5 Contractual Letters
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